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Consejos para padres: Consejos para 
recaudar fondos para la escuela 

 
En tiempos en los que el presupuesto escolar únicamente cubre gastos básicos, muchos padres 
están de acuerdo en que las campañas de recaudación de fondos son una manera eficaz de pagar 
por los deportes, computadoras, música, programas de arte y equipos. Y si bien es cierto estas 
campañas son de gran ayuda, se necesita una buena planificación para que sea todo un éxito.   
 
Antes que escoja una campaña de recaudación de fondos, asegúrese de revisar los siguientes 
consejos para recaudar fondos escolares: 
 
Consejos para la planificación de recaudación de fondos escolares 
 

1. Identifique para qué se necesitan esos fondos, y trácese una meta. Asegúrese de 
comunicar dicha meta a cada uno de los participantes y compradores. 

2. Escoja un producto o programa a usar en la campaña de recaudación, que sea divertido e 
interesante para así obtener una mayor participación. Evite utilizar el mismo programa de 
años anteriores, y haga algo diferente que las demás escuelas locales. 

3. Venda productos de calidad. Asegúrese que el producto que escoja sea algo que la gente 
esté interesada en comprar. En muchos casos, las campañas de recaudación de fondos 
más exitosas son aquellas que toman en consideración los cambios de estación. El 
programa de recaudación de fondos escolares de Ornaments to Remember es una muy 
buena opción para el otoño, ya que en esta época las personas ya andan comprando 
ornamentos de Navidad.  

 
Consejos de venta para la recaudación de fondos escolares 
 

4. Tenga un gran inicio de campaña, lleno de energía y que sea interesante. Los niños 
tendrán más éxito si es que compiten por clase en vez de manera individual. Motívelos 
premiando con premios donados al que venda más productos, al que recaude más fondos, 
al primero que llegue a recaudar un determinado monto, etc. Ponga los premios en un 
lugar visible, al igual que una foto de lo que vienen haciendo. 

5. Haga que los niños practiquen su discurso de ventas y juegue a ser un cliente, y hágale 
preguntas típicas y que ellos les respondan. 

6. Establezca reglas de seguridad concisas: un padre de familia siempre estará presente, no 
carguen consigo grandes cantidades de dinero en efectivo, no le vendan a extraños, y que 
no salgan a vender por  su vecindario de noche. 

7. Un período de 17 días de venta, que incluya 3 fines de semana, tiende a ser el más 
exitoso.  
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Una vez que la campaña de recaudación de fondos termine 
 

8. Coloque en cada aula el monto de fondos acumulados así como algunas estadísticas y 
conviértalas en lecciones de matemáticas apropiadas para niños. 

9. Organice una asamblea para alabar el esfuerzo de todos y déle las gracias a todos 
aquellos que hayan participado. 

10. Pida que le den consejos y opiniones a los padres para así saber de qué modo se pudiera 
mejorar la recaudación de fondos, y qué elementos fueron los que funcionaron.  

 
 
  
 
Ayúdanos a que nuestra comunidad crezca – ¡Mándale este artículo a un amigo!  
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